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Im Rahmen unserer Nachwuchsführungskräfteentwicklung suchen 
wir Sie als erfolgreichen Studienabsolventen der Fachrichtungen 
Betriebswirtschaftslehre oder (Wirtschafts-) Ingenieurwesen gerne 
auch im Rahmen eines berufsbegleitenden Studiums (z.B. BA). 
Starten Sie Ihre berufliche Zukunft in unserem 


Traineeprogramm Vertrieb 
(m/w) 
 


Das Programm: 


Im Rahmen unseres 18-monatigen Traineeprogramms 
bereiten wir Sie zielgerichtet auf die Übernahme einer 
verantwortungsvollen Vertriebsposition in Deutschland vor. 
Während Ihrer Einsätze in unseren Verkaufsniederlassungen 
lernen Sie Ihre spätere Aufgabe aus unterschiedlichen 
Perspektiven kennen. Sie stehen im engen Kontakt zu 
unseren Kunden und sind – von der Auftragsakquise bis zur 
professionellen Steuerung der Warenflüsse – mit Ihren 
Kollegen für die erfolgreiche Vertriebsarbeit an unseren 
Standorten verantwortlich. 


 


Ergänzt wird das Programm durch professionelle Trainings, 
Verkauf / Präsentation, regelmäßige Feedbackgespräche, 
Werksbesichtigungen und Netzwerktreffen mit Trainees 
anderer Konzernunternehmen. 


Ihr Profil: 


Neben Ihrem gut abgeschlossenen betriebswirtschaftlichen 
Studium verfügen Sie bereits über erste Praxiserfahrungen im 
Vertrieb. Ihr besonderes Interesse am Verkauf und am 
Umgang mit Ihren Kunden haben Sie bereits erkannt und 
möchten auf dieser Basis Ihre berufliche Karriere im 
operativen Vertrieb aufbauen. Der Vertrieb von 
beratungsintensiven Produkten ist eine Aufgabe, die Sie 
positiv herausfordert. Sie denken unternehmerisch und sind 
bereit, für das Erreichen Ihrer Ziele ein hohes Engagement 
einzubringen. Auf Grund Ihrer stark ausgeprägten 
kommunikativen Kompetenz verfügen Sie über ein sicheres 
Auftreten und bringen darüber hinaus die Fähigkeit mit, sich 
erfolgreich auf Ihre unterschiedlichen Gesprächspartner 
einzustellen. Ihre hohe Teamfähigkeit und Ihr Wille, Neues zu 
gestalten, zeichnen Sie ebenfalls aus. Den sicheren Umgang 
mit dem PC (MS Office) setzen wir voraus. 


Wenn wir Ihr Interesse geweckt haben, freuen wir uns auf Ihre 
Online-Bewerbung!  


  


ThyssenKrupp Schulte ist das 
führende Unternehmen im 
Handel mit Stahl, Rohren, 
Edelstahl und NE-Metallen an 
mehr als 30 Standorten in 
Deutschland. Wir bieten unseren 
Kunden moderne 
Werkstoffprogramme mit 
leistungsfähiger Lagerhaltung 
und vernetzter Logistik. Zu 
unseren Kunden zählen große 
internationale Konzerne aus 
Automobilbau und Chemie 
ebenso wie mittelständische 
Unternehmen und kleine 
Handwerksbetriebe.  


  


ThyssenKrupp Schulte 
GmbH 


Christina Meyer-Langenfeld 
HR Business PMD 
Tel.: 0211/967-37414 
  
Besuchen Sie uns im 
Internet! 
www.thyssenkrupp-
schulte.de 


 



http://www.thyssenkrupp-schulte.de/

http://www.thyssenkrupp-schulte.de/






 


Im Rahmen unserer Nachwuchsführungskräfteentwicklung suchen 
wir Sie als erfolgreichen Studienabsolventen der Fachrichtungen 
Betriebswirtschaftslehre oder (Wirtschafts-) Ingenieurwesen gerne 
auch im Rahmen eines berufsbegleitenden Studiums (z.B. BA). 
 Starten Sie Ihre berufliche Zukunft in unserem 


Traineeprogramm Vertrieb 
(m/w) 
 


Das Programm:  
  
Im Rahmen unseres 18-monatigen Programms bereiten wir Sie 
zielgerichtet auf die Übernahme einer verantwortungsvollen 
Vertriebsposition in Deutschland vor. Während Ihrer Einsätze in 
unseren Verkaufsniederlassungen lernen Sie Ihre spätere Aufgabe 
aus unterschiedlichen Perspektiven kennen. Sie werden zu einem 
Fachmann für unser Produktportfolio, stehen im engen Kontakt zu 
unseren Kunden und sind – von der Auftragsakquise bis zur 
professionellen Steuerung der Warenflüsse – mit Ihren Kollegen für 
die erfolgreiche Vertriebsarbeit an unseren Standorten 
verantwortlich. 
 


Ergänzt wird das Programm durch professionelle Trainings, Verkauf / 
Präsentation, regelmäßige Feedbackgespräche, 
Werksbesichtigungen und Netzwerktreffen mit Trainees anderer 
Konzernunternehmen.  
  
 


Ihr Profil:  
  


Neben Ihrem gut abgeschlossenen betriebswirtschaftlichen Studium 
verfügen Sie bereits über erste Praxiserfahrungen im Vertrieb. Ihr 
besonderes Interesse am Verkauf und am Umgang mit Ihren Kunden 
haben Sie bereits erkannt und möchten auf dieser Basis Ihre 
berufliche Karriere im operativen Vertrieb aufbauen. Der Vertrieb von 
beratungsintensiven Produkten ist eine Aufgabe, die Sie positiv 
herausfordert. Sie denken unternehmerisch und sind bereit, für das 
Erreichen Ihrer Ziele ein hohes Engagement einzubringen. Auf Grund 
Ihrer stark ausgeprägten kommunikativen Kompetenz verfügen Sie 
über ein sicheres Auftreten und bringen darüber hinaus die Fähigkeit 
mit, sich erfolgreich auf Ihre unterschiedlichen Gesprächspartner 
einzustellen. Ihre hohe Teamfähigkeit und Ihr Wille, Neues zu 
gestalten, zeichnen Sie ebenfalls aus. Den sicheren Umgang mit 
dem PC (MS Office) setzen wir voraus. 
 
Wenn wir Ihr Interesse geweckt haben, freuen wir uns auf Ihre 
Online-Bewerbung! 


  


ThyssenKrupp hat seine 
Kompetenzen im 
Kunststoffgeschäft in der 
ThyssenKrupp Plastics 
International GmbH zusammen 
gefasst. Die neue Gesellschaft 
mit Sitz in Essen ist mit über 25 
Standorten in Deutschland und 
zahlreichen 
Schwestergesellschaften im 
europäischen Ausland der erste 
Kunststoffdienstleister seiner 
Art in Europa. ThyssenKrupp 
Plastics bietet seinen Kunden 
aus Industrie und Gewerbe ein 
breitgefächertes Angebot an 
Kunststoff-Halbzeugen. 
Außerdem gehören 
umfangreiche Serviceleistungen 
von der Anwendungsberatung 
über Anarbeitung und Logistik 
bis hin zu Schulungen und 
Fachtagungen zum 
Leistungsspektrum.  


  


ThyssenKrupp Plastics 
GmbH 


Christina Meyer-Langenfeld 
HR Business PMD 
 
Tel.: 0201/844-537414 
 
Besuchen Sie uns im 
Internet! 
http://www.thyssenkrupp-
plastics.de 


 





